Unternehmen

Mittelstandisches, innovatives Technologieunternehmen mit 200
Mitarbeitenden, das kundenspezifische technische Services flir zahlreiche
Industriezweige anbietet

Flihrender Anbieter und Pionier seiner Branche

Director Business Development & Technical Sales

Aufgaben

Sie verantworten die strategische und operative Steuerung samtlicher
markt- und kundenbezogener Aktivitdten

Sie fihren ein interdisziplindres Team aus vertrieblichen und technischen
Funktionen

Die Weiterentwicklung der Vertriebs- und Marketingstrategien sowie der
Ausbau bestehender und neuer Mdrkte geh&ren zu lhren zentralen
Aufgaben

Sie identifizieren Wachstumspotenziale und erschliefsen neue
Marktsegmente

Die Einflihrung und Etablierung eines CRM-Systems treiben Sie aktiv voran

Anforderungen

Abgeschlossenes technisches oder naturwissenschaftliches Studium

Mehrjdhrige Erfahrung im technischen Vertrieb komplexer Produkte oder
Dienstleistungen

Kenntnisse im Key Account Management, Business Development und in der
systematischen Marktbearbeitung

Erfahrung im Umgang mit CRM- und IT-Systemen

Unternehmerisches Denken sowie ein kooperativer und zugleich klarer
Fuhrungsstil

Sehr gute Englischkenntnisse

Ansprechpartner:innen Ihre Bewerbungsunterlagen (Lebens-
Sophia Lakew lauf, Zeugnisse, Gehaltsvorstellung)
+49 (0) 221/ 20 50 6-54 senden Sie bitte unter Angabe der
sophia.lakew@ifp-online.de Kennziffer MA061075 direkt an ifp.
Selbstverstdndlich behandelt ifp Ihre
Dr. Marc Stapp Bewerbung vertraulich. Sprechen Sie
+49 (0) 221/ 20 50 6-145 uns gerne an, wenn wir Sie vorab mit

Auskiinften unterstiitzen kbnnen.

Management Diagnostik.
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